ReaderTT.config = {"pagecount":23,"title":"Titel mit logo/Titel durch Klicken hinzufügen","author":"Kutzias, Damian","subject":"","keywords":"","creator":"Acrobat PDFMaker 11 für PowerPoint","producer":"Adobe PDF Library 11.0","creationdate":"D:20200526122230+02'00'","moddate":"D:20200526122239+02'00'","trapped":"","fileName":"document.pdf","bounds":[[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825],[1466,825]],"bookmarks":[{"title":"Foliennummer 1","page":1,"zoom":"Fit"},{"title":"Heute analog, morgen digital? Geschäftsmodelle im WandelWo stehen KMU, was treibt sie derzeit um","page":2,"zoom":"Fit"},{"title":"Wer hat teilgenommenUnternehmensdaten","page":3,"zoom":"Fit"},{"title":"KMU in BW sind ungebrochen innovativInnovationen und Geschäftsmodelle","page":4,"zoom":"Fit"},{"title":"Was sich für KMU verändert Innovationen und Geschäftsmodelle","page":5,"zoom":"Fit"},{"title":"KMU in BW sind obendrein digital innovativInnovationen und Geschäftsmodelle","page":6,"zoom":"Fit"},{"title":"Digitale Geschäftsmodelle sind wesentlich für zukünftigen Erfolg?! Erfolgreich am Markt","page":7,"zoom":"Fit"},{"title":"Barrieren für die Erschließung von MärktenErfolgreich am Markt","page":8,"zoom":"Fit"},{"title":"Der Kunde ist KönigGeschäftsmodelle weiter entwickeln","page":9,"zoom":"Fit"},{"title":"Unterstützungsbedarf im Geschäftsmodell-EntwicklungsprozessGeschäftsmodelle weiter entwickeln","page":10,"zoom":"Fit"},{"title":"Zukünftiger Unterstützungsbedarf im EntwicklungsprozessGeschäftsmodelle weiter entwickeln","page":11,"zoom":"Fit"},{"title":"Interaktive und/oder individuelle Unterstützung hat VorrangGeschäftsmodelle weiter entwickeln","page":12,"zoom":"Fit"},{"title":"KMU nutzen eine Vielfalt an Informations- und InspirationsquellenGeschäftsmodelle weiter entwickeln","page":13,"zoom":"Fit"},{"title":"Systematische Methoden und Werkzeuge im EinsatzGeschäftsmodelle weiter entwickeln","page":14,"zoom":"Fit"},{"title":"Eine gut ausgebildete Belegschaft ist das A und O! Ressourcen für die Entwicklung digitaler Geschäftsmodelle","page":15,"zoom":"Fit"},{"title":"Mit welchen Mitteln werden Geschäftsmodelle geschützt?Ressourcen im Rahmen der Entwicklung digitaler Geschäftsmodelle","page":16,"zoom":"Fit"},{"title":"In Zukunft ist noch stärker Geheimhaltung das Mittel der Wahl? Ressourcen im Rahmen der Entwicklung digitaler Geschäftsmodelle","page":17,"zoom":"Fit"},{"title":"Wen KMU als gefährlichste Wettbewerber sehen \u2013 neu trifft altEinbindung von Akteuren","page":18,"zoom":"Fit"},{"title":"Veränderung der Wertschöpfungskette Einbindung von Akteuren","page":19,"zoom":"Fit"},{"title":"KMU sind schon heute gute Netzwerker Einbindung von Akteuren","page":20,"zoom":"Fit"},{"title":"Potenziale der Kunden für die Wertschöpfung erkanntEinbindung von Akteuren","page":21,"zoom":"Fit"},{"title":"Zusammenfassung","page":22,"zoom":"Fit"},{"title":"Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!Ihr Kontakt ","page":23,"zoom":"Fit"}],"thumbnailType":"jpg","pageType":"html","pageLabels":[]};
